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ACCOUNT MANAGER PA SVERIGES LEDANDE KOMMUNIKATIONSBYRA
INOM SKONHET

VASS PRODUCTIONS ér en innovativ och framatstrdvande byrd inom skdnhet och livsstil med stort strategiskt och
digitalt fokus. Huvudomradet for verksamheten dr PR digital marknadsforing & event. VASS driver egna kontor i
Sverige och Norge och samarbetar i vdlutvecklade partnerskap med byrder i Danmark och Finland. Som Account
Manager har du en tongvande roll i bolaget och dr med och driver bolagets utveckling skapa framtidens
kommunikationsl&sningar.

VASS erbjuder mojlighet till ett kreativt arbete med stort eget ansvar och férmanen att arbeta med spannande
kunduppdrag for flertalet marknadsledande varumarken. Tillsammans med harliga kollegor och ett sammansvetsat
team far du maojligheten att vara med och ta fram nyskapande kommunikationsldsningar fér vara kunder samtidigt
som du férvéntas ta en aktiv roll i att driva bolagets utveckling framat i en tid av stora férdndringar.

HUVUDSAKLIGA ANSVARSOMRADEN

Som Account Manager far du maojlighet att vara delaktig i arbetet med att stdndigt utveckla vart kunderbjudande
samtidigt som du ges mdjligheter att véxa i din egen yrkesroll. Du &r lika bekvdm i en radgivande strategisk PR roll
som att projektledare. Ditt frdmsta uppdrag dr att forddla och forvalta VASS kunders varumarken och ta fram och
genomfdra strategiska och kreativa kommunikationskoncept for att generera basta majliga resultat. | tjansten forvantas
du dven bedriva egen forsdljning mot uppsatta budgetmal och bidra till att bredda VASS kundportfélj. Du &r i rollen
ansvarig for att sjdlvstdndigt planera samt leverera forstklassiga resultat och har en genomgaende hog niva i utférandet
av alla projekt fran borjan till slut och i enlighet med respektive kunds malsattningar.

NYCKELKOMPETENS:
Krav: Mycket god forstaelse f6r kommunikationsbranschens uppdrag och roll samt erfarenhet fran och god
kdnnedom om PR- och varumdrkesarbete. Erfarenhet av projektledning och/eller eventplanering.
For att trivas i rollen bér du som person vara strukturerad, sjdlvgaende, stresstalig, kommunikativ, digital samt
relations- och lagarbetsorienterad.

Meriterande: Tidigare erfarenhet fran PR, marknadsforingsarbete eller eventproduktion inom skénhet och
livsstil alternativt jamforbara omraden. Goda relationer till och stort nétverk inom skénhets-, livsstils- och
modesegmentet.

FORMELL KOMPETENS:
e  Eftergymnasial utbildning inom kommunikation, projektledning och event, PR, marknadsforing eller
tangerande omrade eller praktisk erfarenhet fran liknande arbete under minst 3 ar.
e Finansiell forstaelse - forsta siffror och kunna géra budgetering, ekonomisk analys och planering.
e God férmaga att planera och verkstilla insatser dver tid for optimal effekt.
e Erfarenhet av att sjdlvstandigt driva egna projekt.
e Tryggi forhandlingar och presentationsteknik.
e  Hog arbetskapacitet- och taktisk f6rmaga; maste kunna verkstalla dven sma insatser.
e  Gedigen analytisk fdrmaga och kunskaper i att utvdrdera och utveckla utfért arbete.
e Duktig skribent och layoutare och mycket goda kunskaper i det svenska och engelska spraket.
e Van Mac-anvdndare och goda kunskaper i programmen Word/Pages, Excel och Powerpoint/Keynote.

ERFARENHET
e Minst 2 ars erfarenhet fran sjdlvstandigt och operativt arbete inom kommunikation, PR och/eller event.

OVRIGT
e Resor kan forekomma i tjdnsten
e Tjdnsten dr pa heltid med placering i Stockholm, Grev Turegatan |0
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